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B猿商 用 车

7月 14日，北京北方华德尼奥普
兰客车股份有限公司举行“北方客车
享誉全球———北方客车出口埃及 20
台豪华客车”交车仪式。埃及 ZAKI
集团公司、中国兵器工业集团、北方
节能环保有限公司、北京北方光电有
限公司、北京北方车辆集团有限公
司、北京北方华德尼奥普兰客车股份
有限公司的相关领导、来宾出席了本
次仪式。

ZAKI集团始建于 1986年，主要
从事汽车零部件业务，是埃及在该领
域最大的商业公司。近年来，ZAKI集
团通过对中国客车企业的考察，了解
到北方客车不仅拥有着强大的军工
背景，同时在国内豪华客车业界也有
着良好的口碑。在 2008年，ZAKI集
团、北方华德尼奥普兰公司、北方光
电公司达成了首次合作，同年 5月 8
日北方华德尼奥普兰公司与 ZAKI
集团签署了北方客车销售代理协议，
授予 ZAKI 集团在埃及的销售代理
权，并签订了 BFC6120B型客车的购
销合同。三年来，北方华德尼奥普兰
公司充分发挥在豪华客车制造领域
的专业优势、北方光电公司引进信用
保险等金融工具应对国际金融危机
对埃及客户的不利影响、ZAKI 集团
积极在埃及市场对北方客车进行推
广，三方在技术、商务、金融等领域精
诚合作，最终促成了北方客车批量出
口埃及，也创造了合作共赢的典范。

ZAKI集团董事长 ZAKI先生表
示：德国尼奥普兰早在 1972年就进
入埃及市场，并有着良好的声誉。自
2008年与北方华德尼奥普兰公司合
作开始后，三年来 ZAKI集团对首批
出口到埃及的北方客车进行了市场
跟踪和检验，结果表明北方尼奥普兰
客车是 ZAKI集团信得过的产品，同
时相信，通过双方的合作，中国的北
方尼奥普兰客车与德国的尼奥普兰
客车会具有同样的市场认知度和良
好的声誉。
北京北方车辆集团有限公司总

经理李全文表示，要以此次外贸出口
为契机，关注用户需求，用我们良好
的信誉和服务，不断开发国内、国际
市场；同时秉承“互信互利、合作共
赢”的原则，做好这批产品的交运及
售后服务工作。
交车仪式上，北京北方车辆集团

有限公司董事长陈树清向埃及 ZAKI
集团董事长 ZAKI 先生交付了金钥
匙。
北方尼奥普兰客车自 1986年引

进德国 NEOPLAN先进生产制造工
艺至今，已在国内豪华客车市场建立
了良好的品牌形象和市场认知度。早
在 1990年，北方客车作为国内首批
走出国门的豪华高档客车，就已出口
智利。近年来，随着国内市场开发的
进一步成熟，北方客车将国际市场开
拓工作放到了企业战略构图中，继
2008 年与埃及 ZAKI 集团合作并实
现产品出口后，公司不断加大海外市
场开拓力度，产品相继出口俄罗斯、
叙利亚等国家。
埃及作为世界知名的文明古国

和世界知名的旅游国家，每年聚集了
大量的国际高端旅游、商务人士，埃
及的旅游公司对旅游用车要求也非
常严格、挑剔，产品基本上被欧美顶
级客车制造商所把持。本次北方客车
批量出口埃及，标志着北方客车在国
际高端客户群体中被高度认可，标志
着北方客车在国际出口市场上的又
一大进展。

另据，日前，墨西哥客运公司总
经理马里欧一行考察中大汽车，双方
就共同合作发展墨西哥客运、旅游市
场展开会谈。考察期间，马里欧一行
参观了中大客车生产基地，对中大大
中型客车青睐有加，并表示启动与中
大建立长期的合作伙伴关系。

中大集团总裁徐连宽对墨西哥
客户一行表示欢迎，并简要介绍了中
大汽车的发展进程、市场状况及中大
新能源客车。徐连宽总裁还表示，墨
西哥旅游和客运的市场非常巨大，双
方应把握机会，通力合作，实现共赢。
墨西哥客户向徐连宽总裁详细介绍

了墨西哥市场的运输市场情况。该公
司是墨西哥当地的一家大型客运集
团公司，旗下拥有客运、旅游、租车等
多项业务。近几年，在墨西哥和拉美
地区旅游业快速增长的大背景下，墨
西哥市区旅游细分市场潜力巨大，因
此开始关注众多中国知名品牌旅游

客车。在通过一系列对比与分析之
后，最终选择与中大汽车合作。
中大客车备受墨西哥客运企业

青睐，表明海外市场对中大汽车已经
具备一定的认同度，同时也表明中大
国际销售网络日益成熟，国际化营销
和服务能力与日俱增。（李晋何河）

（上接 B1版）

创新抢占市场制高点

法士特在巩固开发重型变速器的
基础上，实现了客车、中型卡车、工程
用车和低速货车等多领域的新突破，
自主研发推出的 12挡、16挡、小 8挡、
小小 8挡、10JSD、6DS以及采用节能
环保设计的一系列变速器新产品迅速
占领了市场制高点，已成为拉动企业
生产经营快速增长的主导产品。
作为企业独创技术的最新科学实

践，带液力缓速器的 8档全同步器变速
器具有制动快速平稳、整车舒适性高、
燃油经济性好等特点，引领了商用车变

速器的发展潮流；16挡AMT自动变速
器新产品是公司承担的国家“863计
划”项目的最新研究成果之一，目前已
经完成了旱区、山区、高温高原的道路
试验，并在部分主机厂的试验车上进行
了试装，获得了广泛好评。科技自主创
新使法士特产品的市场主导地位和科
技领先优势日益扩大。

技改抢占装备制高点

在跨越式高速发展中，法士特通
过调结构、转方式，先后投入技改研
发资金数十亿元，进行了大规模技术
改造，建成了法士特国家级企业技术
中心和锻、铸造自动化生产线等国际

先进的研发制造基地，实现了科学
化、数字化、集约化、高效率、低耗能
的现代化生产。
目前，法士特的整个生产制造流

程，均采用了国际先进的设计，70%的
机械制造设备引进于美国、德国、俄罗
斯、奥地利、日本、韩国等国，拥有国际
先进的锻造设备、高效精密的数控机加
工设备、现代化热处理设备 5200余台
（套），以及先进的齿轮测量中心和各种
高精度计量、检测设备，为产品的高质
量提供了可靠的保证。

经营抢占发展制高点

自主创新发展带来了企业生产

经营的持续高速增长。“十一五”初，
当法士特确立产销超百亿元目标
时，当时的年产销收入仅 30 亿元，
并没有多少人相信一个零部件企业
能够完成这样一个历史性跨越。而
历经 5 年的艰苦奋斗，法士特不仅
实现了这一目标，而且用创新发展
的实践创造了中国齿轮行业的一个
奇迹。
目前，法士特经营指标连续九

年名列中国齿轮行业第一，重型汽
车变速器年产销量连续五年稳居世
界第一，已成为展示我国工业企业
改革发展和创新发展的形象窗口。

（刘跃峰）

北方客车批量出口埃及 中大客车墨西哥受青睐

法士特出口变速器产品在俄罗
斯、哈萨克斯坦等东欧市场备受用户
好评，赢得美誉。日前，法士特公司用
户服务人员会同相关主机厂服务人
员共同走访了东欧市场用户，详细了
解了法士特变速器在国外用户中的
使用情况及口碑。
在国内出口东欧市场的重卡中，

配置法士特变速器的车型用户均给
予较高评价和肯定。“K B”经销商介
绍说，在当地市场销售的中国重卡

中，配套总成质量最好的是法士特变
速器，口碑也最好。
由于法士特变速器是国内出口

重卡优选配套总成，因此在东欧市场
的储备量最大。在莫斯科配件中心库
“ARG”公司，配件库中储备最多的是
法士特变速器配件，副箱总成，QH50
取力器，一轴，二轴及齿轮，中间轴及
齿轮，9 挡，12 挡变速器的配件等都
有。据经销人员介绍，由于配置法士
特变速器的重卡销路最好，因此储备

的法士特变速器配件相对较多。随着
销售形势的不断向好，我们对法士特
变速器配件可能还要大批量进货，希
望能每月发送一次，如果能门对门运
送最好。在圣彼得堡一家 4S店，总经
销认为出口到俄罗斯的中国车型同
质化很大，谁家先解决这些问题谁家
就能占领市场。在阿拉木图中国机电
产品展示中心，客户表示最满意的是
配置法士特变速器的中国车。
经销商也建议，中国车要进入俄

罗斯市场最好能按欧Ⅳ标准认证，这
是方向；同时要确保配件的及时供应
并加强服务培训和技术支持，服务做
好了，市场才能好。
在东欧市场走访期间，法士特公

司服务人员还结合实际对用户进行
了系统培训，重点讲解了法士特双中
间轴系列变速器的结构特点、故障排
除以及法士特 9档、12档变速器的特
点、同步器性能、气路原理及故障排
除方法等，深受用户好评。（马德平）

法士特变速器东欧市场赢美誉

7月 13日，华南地区首个低速大
功率船机生产企业———玉柴船舶动
力股份有限公司（以下简称“玉柴船
动”）在广东珠海新建成的装试车间
正式投产，这标志着玉柴在挺进国际
远洋船舶动力行业的征程中又迈出
了坚实的一步，也进一步巩固了玉柴
作为产品系列最全、功率覆盖最广的
专业动力供应商的行业地位。
新投产的装试车间将生产全电

控共轨船用低速柴油机，产品功率范
围为 3475-21780kW，可应用于 1~15
万载重吨（DWT）的散货船、集装箱

船、油轮、工程船等各类船舶。该项目
从打下首桩到投产仅耗时 200余天。
珠海市委常委、常务副市长刘小

龙对玉柴船动的快速投产表示祝贺。
他透露，珠海市将出台柴油机产业发
展规划，这将进一步推动玉柴船动的
高速增长。
玉柴集团公司董事局主席晏平

表示，玉柴船动项目的建设是玉柴开
拓船舶市场的重要战略步骤，随着玉
柴全系列船舶动力相继投放市场，到
“十二五”末，玉柴将在国际远洋船舶
动力行业掌握充分话语权，为推动中

国船舶事业的发展发挥更大的作用。
玉柴集团公司总裁古堂生表示，

玉柴船动要抢抓机遇，加快发展，把
玉柴船动打造成中国船舶动力的龙
头企业，推动玉柴集团“千亿航母”战
略目标的实现。
玉柴船动董事长蒋世宏认为，玉

柴船动这一建设奇迹，是对珠海特区
效率和玉柴铁军精神最好的诠释，也
充分体现了珠海市、玉柴集团大力发
展低速船用柴油机的决心和信心。
目前，玉柴船用发动机系列中的

高速机、中速机产品已投放市场，玉

柴低速大功率船机作为船舶动力的
制高点，将极大地提升玉柴整个船舶
动力产品系列在市场的地位和影响
力，促进玉柴高速甚至中速船舶动力
产品和市场的快速提升。
目前，玉柴船动整体营销网络已

基本铺开，完成了江苏、浙江等办事
处的建设。公司已与 6家客户签订销
售合同，将在今年年底向客户交付华
南地区生产的首台低速大功率船用
柴油机，成功迈出实现“中国船舶动
力第一品牌”战略的第一步。

（宋永赓）

玉柴华南首个低速大功率船机基地投产

7月 15日，中国光大银行与中通客车在聊城阿尔
卡迪亚签署战略合作协议。中通公司董事长李海平分
别与光大银行总行及青岛分行签订协议：光大银行总
行给予中通客车授信额度 7亿元；光大银行青岛分行
给予公司综合授信额度 20亿元，双方合作更加深入，
合作领域和合作方式迈上了新台阶，并建立面向未来
的全面战略合作伙伴关系。
中通客车公司与光大银行自 2003年合作以来，双

方携手前行，合作金额逐年上升，在互信互利的基础
上，相互支持，在很多重大订单上，光大银行给予了很
大信贷支持，形成了稳定的合作关系，并与公司部分战
略客户建立起“互信、多赢”的良好银企合作关系，发展
成为多方互相认可的重要合作伙伴。
此次战略合作协议的签订，标志着中通客车公司

与中国光大银行的深层次合作又翻开了崭新的一页，
合作领域和合作方式迈上了新台阶，并建立面向未来
的全面战略合作伙伴关系，这必将有力推动中通客车
公司产品的销售，为战略合作客户提供更加便捷的融
资平台，实现银企共赢的良好局面。 （陈红凌）

日前，世界品牌实验室公布了 2011年“中国 500
最具价值品牌排行榜”，海格客车的品牌价值为 96.98
亿元，比去年净增 16.87亿元，排名第 116位。

近年来，苏州金龙大力实施“从国内优秀走向国际
优秀”的发展战略，为海格客车植入“智慧、绿色与责
任”的品牌基因，夯实品牌建设基础，推进社会责任体
系建设，成为中国智慧客车的倡导者与先行者。公司拓
展技术创新领域，开发海格系列高档客车和新能源客
车，促进道路运输行业的节能减排，引领行业绿色发
展，构建起规模和价值同步增长的发展体系，成为中国
客车集成创新的先锋。

“智慧”基因引领潮流
开启中国客车车联网时代

2010年 7月，以苏州金龙正式发布智慧运营系统
G-BOS为标志，海格客车的品牌主张也同步升级，从
“安全为本”升级为“智赢未来”，苏州金龙也因此开启
了从客车制造商向道路运输整体运营管理解决方案提
供商的转型之路；2010年，苏州金龙基于“车联网”、汽
车电子集成创新等智能技术应用，基于 IT、行车电脑
等智能终端，基于中国联通等电信运营商，构建起了围
绕“智慧客车”的产业生态圈，并致力于商业模式的创
新，与客户携手“智赢未来”。

进入 2011年，交通运输部不仅将智慧运营系统列
为第四批节能减排示范项目，还与苏州金龙一起，将全
国道路客运“海格智慧”科技助力行动推向全国。一个
属于中国客车的智慧时代由此步入全新的发展阶段。

苏州金龙是我国客车工业快速发展的见证者、实
践者与领先者。以成立之初的 6703车型为发端，苏州
金龙在技术创新的道路上一路奔跑，形成了今日从车
长 5.4米到 18米，9大系列，300多个品种，横跨各细分
市场的宽幅产品线。在技术创新的过程中，研发绿色客
车一直是企业追求的目标，我国第一台零排放的氢燃
料电池客车、第一台真正达欧 IV标准的客车均出自苏
州金龙。

目前，苏州金龙已开发出混联式混合动力、AMT
混合动力，插电式混合动力、纯电动等一系列新能源产
品，成为我国绿色客车的新高地。

“责任”基因彰显人文
破解品牌可持续发展密码

在企业社会责任方面，苏州金龙始终坚持回报社
会，积极支持社会公益事业，在革命老区贵州、甘肃和
西藏捐建三所“海格希望小学”，积极为四川、青海地震
灾区捐款，投身教育、体育、慈善、文化等领域。特别是
成功服务多哈、广州亚运会，北京奥运会、上海世博会
等国际上有影响的大型活动，更在海内外打响了海格
客车乃至中国制造品牌。

业内专家分析，最近几年，海格客车品牌价值高速
增长，是中国企业历经多年磨砺和海内外市场竞争，在
一些领域已具备较强的竞争力的一个缩影。海格客车
实现规模增长和价值增长并重，带来了品牌内涵的不
断丰富和价值的不断提升，可以说是苏州金龙率先洞
察到客车行业电子化、信息化、智能化的发展态势，大
胆创新实践的结果。正因为占据了车联网时代先机，海
格品牌的成长前景将更为开阔。 （沙泉胡俊）

7月 9日，中大汽车 2011年全国
重点经销商会议在盐城市隆重举行，
中大集团总裁徐连宽以及中大汽车
高层领导、营销专家、技术精英等出
席会议，与中大汽车全国经销商朋友
齐聚一堂，共谋全国新能源客车市场
网络布局与发展大计。
据悉，中大汽车召开此次会议，

旨在向广大经销商朋友传达中大汽
车营销模式的创新，以及与中大新能
源汽车合作发展的新机遇。为切实保
护全国经销商的利益，2011年中大汽
车还将以往“直销 + 代理”的销售模
式转为区域独家总代理模式转型。同
时将过去以外销为主的方式转变为
内外销并举的策略。在此基础上，中
大汽车还将加大对广大全国经销商
在新能源客车销售的扶持力度，培训
提升经销商的业务技能。不仅如此，
在未来三个月内，中大汽车还将推出
中大纯电动客车以及三款主打车型，
倾情回报广大经销商对中大汽车的
关心与厚爱。
徐连宽在会上表示，本次会议

与广大经销商朋友共同探讨中大新
能源客车的市场前景和产品特色以
及 2011 年中大新能源汽车商务新
政策。相信通过这次会议，必定能进
一步加深对新能源汽车的了解，增
进友好合作，形成互惠互利的良好
发展局面。 （胡俊）

中大汽车谋篇
全国新能源客车
市场网络布局

海格引领智客时代
品牌价值逼近百亿

中通客车与光大银行
签署战略合作协议

日前，青岛公交集团巴士公司总经理于飞专程赶
到中通客车青岛办事处将一面写有“服务及时高效 中
通情满岛城”的锦旗送到中通山东办事处，对中通客车
在售后工作中所提供的服务表示由衷感谢。

去年 12月，中通客车分批次向青岛公交集团和青
岛交运集团交接 297台 LCK6112G和 LCK6103G（其
中青岛交运 127台、青岛公交 170台），全部服务青岛
市区公交，至今平均已运行 2.5万公里左右。其中，60
台 LCK6112G投入到海底隧道运行。

为保证每部车安全顺利运行，服务部门针对青岛
地区车辆分布、车型特点、服务站分布情况制定了详细
的服务方案，成立了 4个服务小组，对人员安排、配件
供应、服务车辆配备、现场服务实施等相关工作作出了
详细而明确的规定，对各种培训、物料准备、现场服务
人员分工等工作都量化目标并指定负责人。服务人员
每天对车辆进行检查并详细询问驾驶员车辆的运行情
况，争取做到一车一检。从青岛批量车运行至今，服务
已延续了 7个月，青岛服务人员克服了诸多困难，保障
了公交车辆和海底隧道通车顺利运行，做到“零故障、
零抛锚”，服务工作受到了青岛地区用户的肯定和赞
扬。

今年以来，技术服务部定期对外服人员开展市场
问题交流和技术培训，加强员工素质、服务理念的培
养，注重自身内功的锻炼，培养出了以山东服务人员为
代表的技术过硬的服务工程师团队，他们的精湛技术
和敬业精神感动着青岛公交和交运集团的每一位驾驶
员和车队管理人员，如今，售后服务已经成为山东市场
销售的有力后盾，同时也是山东区域客户选择中通产
品的重要影响因素之一。 （李淑静）

服务及时高效
中通客车情满岛城

近日，安凯客车凭借市场的优异表现，再次
斩获广州珍宝巴士 100台 LPG公交车订单，该
订单型号为 HFF6111GK50L。这是自去年连续
获得广州珍宝巴士 192台、52台订单之后的又
一重大收获。
实际上，安凯客车与广州结缘已久，目前已

有 3300多辆公交车在广州市场投入运营，市场
占有率达到 35%，也就是说，在广州市的任何一
个街头，每隔１分钟就有一辆安凯公交车驶
过，安凯公交车是目前广州市场上最大的赢家，
从这次续订中也可以看出客户对安凯客车品质
的信赖。
目前广州市有 6000 多辆公交车使用 LPG

燃料，占总公交车辆数的 80%以上，使用 LPG为
全球数量最多的城市。据悉，本次 100台 LPG公
交车与以往的公交相比，采用更加环保的国Ⅳ
排放，同时在整车性能上有了更进一步的提高。
为何广州珍宝巴士能够连续多年青睐安

凯客车呢？广州珍宝巴士相关负责人表示：

“一是安凯全承载车身结构能够最大限度保证
乘车安全性，较传统客车在安全性上大为增
强。二是车辆的出车率高，平均较其他品牌车
高 3个点，故障率较低。三是低维修成本，后期
月维护成本较其他品牌车至少低 20%，广州地
区低 40%，中期维修成本低。四是安凯客车车
身轻，12 米车较其他品牌同类型车辆至少轻 2
吨。最后是燃油经济性明显改善，发动机与变
速箱搭配合理，统计显示，燃油消耗较其他同
类车型节约 猿豫~远豫。”
目前包括 LPG车在内的安凯燃气公交车已

经在广州、合肥、乌鲁木齐、无锡、芜湖、宁波、福
州、西安、重庆、哈尔滨等十多个城市运营，北至
哈尔滨，南至广州，东至宁波，西至乌鲁木齐，安
凯燃气公交车已经在祖国的大江南北驰骋。而
安凯全承载车身，比其他厂家同类型的车省气
至少达 5%-6%。

LPG 汽车就是以液化石油作为燃料的汽
车。与传统的车用燃料（汽油和柴油）相比，液化
石油气（LPG）具有优良的理化特性，是公认的清
洁燃料，LPG汽车在全世界的应用是目前所有
替代能源汽车中最为广泛的。

LPG汽车与燃油汽车相比具有的优势：可
以延长汽车使用寿命；汽车的燃料经济性好，可
以提高发动机的热效率；LPG比汽油、柴油的着
火点高 200℃以上，不易自燃，安全性能更加可
靠；低温启动性好，尤其适用于寒区；有效减少
对大气的污染，有利于环境保护；缓解我国汽车
燃料短缺的供需矛盾。

据了解，此次为广州珍宝巴士提供的
HFF6111GK50L车型能够更好地适应广州常年

气候炎热的特点。因此，在开发期间，安凯公司
针对车身进行了多项改进，大幅提升了车辆散
热能力。
由于公交车运行情况恶劣，如超载严重，平

凡起步和刹车，使车身骨架要有足够的强度。
众所周知，安凯全承载客车是我国目前最安全
的客车之一，安凯将全承载技术创造性地用于
城市公交上面，首开国内全承载公交之先河。
车身引用飞机制造工艺，整个车身参与载荷，上
下部结构形成一整体，在承受载荷时，使整个车
身壳体达到稳定平衡状态。此外整体骨架采用
16Mn 钢矩形管焊接，延展性强，抗腐蚀性强，
抗扭曲的强度也是其他客车产品的 3~6倍。在
业内，安凯客车被喻为“拥有安全设计之典范的
领头羊”。
与国内同类客车相比，整车重量更轻，油耗

低，而全承载车身及底架的所有连接部分都是
焊接而成的，形成了一个整体，没有相对运动，
各运动部件损坏较少，使用户的后成本大大降
低。
当前公交的人性化成为体现一个城市人文

气息的重要载体，公交公司也更注意人性化上
的细节考虑。安凯全承载车身没有传统的底盘
大梁结构，降低了车身高度特别是底盘的高度，
增加了内部空间，一级踏步的高度有效的控制
在 350mm以内，做到真正的“低入口”概念，方
便乘客的上下车；车内净高最大化，既有利于车
内的空气流动又能减少乘客乘坐时由于空间狭
小造成的压抑感；视窗玻璃最大化，不仅扩大了
观景视野，还有效提高了整车安全性，增加了逃
生空间。 （何河）

7月 14日，恒通客车 50辆气 /电混合动力
城市客车在呼和浩特正式开线运营。
呼和浩特是公共服务领域节能与新能源汽

车示范推广 25个试点城市之一，为加快公交事
业发展，积极倡导绿色出行，努力为节能与新能
源汽车示范推广营造良好的环境，打造和谐宜
居城市和“新能源之都”。恒通气 /电混合动力
城市客车的高性价比和良好的市场运营实力，
在各方面均满足呼市的要求，赢得了首批进入
呼市的通行证，首批运营的恒通 50辆气 /电混
合动力城市客车将分配到呼市各主干道进行运
营。
重庆恒通客车有限公司作为中国天燃气客

车第一品牌，一直引领着中国环保节能客车的
创新和研发，关注着世界和中国新能源汽车技

术的发展，决心为中国的新能源客车发展作出
新的贡献。为此，2008年至 2009年期间，恒通联
合国内著名发动机、电动机及电池制造商，采用
并联式混合动力结构，成功研发了拥有完全自
主知识产权的 CKZ6126HENV3 气 / 电混合动
力城市客车。
在开发过程中，研究重点放在了适合公交

运营工况的气 /电混合动力系统在城市客车中
应用，整车匹配与控制技术，电池及电池管理技
术，燃气发动机控制技术，电机及控制的电控技
术，整车 CAN总线技术，CKZ6126HENV3气 /
电混合动力城市客车于 2010年 6月投入重庆公
交 50辆示范运行，各项技术指标均达到设计预
期目标，其性能稳定、动力强劲、操纵轻便，整车
噪音低，减排效果明显，可靠性高。单台车辆在

公交线路示范运行 8万多公里，平均节气率达
25%左右。预计在呼和浩特，节能可达到 15%左
右，每年可减排 86吨。 （包安平 雷明熹）

安凯客车羊城市场占有率 35%

50辆恒通新能源客车呼市开线运营


